
Titel 

Unternehmerische Vertriebsführung mit klarer Perspektive zur Geschäftsführung 
Ein erfolgreiches Ostschweizer Unternehmen vertreibt hochwertige Lösungen in den Bereichen Bad, Sanitär, Heizung und 

Energie. Mit einer konsequenten Qualitätsstrategie sowie einer starken Marktposition hat sich das Unternehmen als ge-

schätzter Partner für Installateure, Architekten, Investoren und Generalunternehmer etabliert. Im Rahmen einer geregel-

ten Nachfolge suchen wir eine unternehmerisch denkende und führungsstarke Persönlichkeit als 
 

Verkaufsleiter Schweiz (m/w/d) 

 

Ihre Rolle 
•  Übernahme der Vertriebsverantwortung für die Schweizer Gesellschaft mit klarer Perspektive auf die Geschäftsführung 

•  Weiterentwicklung und Umsetzung der Unternehmensstrategie sowie aktive Mitgestaltung der zu künftigen Unterneh-

mensentwicklung 

•  Verantwortung für die nachhaltige Entwicklung von Umsatz, Ertrag, Profitabilität und Marktposition 

•  Aufbau und Pflege eines belastbaren Netzwerks zu Investoren, Generalunternehmern, Projektentwicklern, Architekten, 

Fachplanern und Installationsunternehmen 

•  Führung und Weiterentwicklung der Vertriebsorganisation sowie Förderung einer leistungsorientierten Unternehmens-

kultur 

•  Identifikation neuer Markt- und Wachstumspotenziale sowie Mitwirkung bei Expansions- und Akquisitionsprojekten 

 

Ihr Profil 
•  Mehrjährige Führungserfahrung im Vertrieb oder in einer unternehmerischen Führungsfunktion 

•  Fundierte Berufserfahrung im Sanitär- und Heizungsgrosshandel, der Zulieferindustrie, im Baunebengewerbe oder in 

einem vergleichbaren vertriebsorientierten Umfeld 

•  Nachweisbare Erfolge im Aufbau und in der Führung von Vertriebsorganisationen 

•  Gute Vernetzung zu relevanten Marktakteuren in der Ostschweiz 

•  Unternehmerische Denkweise, hohe Eigeninitiative und ausgeprägte Umsetzungsstärke 

•  Authentische Führungspersönlichkeit mit dem Potenzial, mittelfristig die Geschäftsführung zu übernehmen 

 

Ihre Benefits 
•  Klare Perspektive zur Übernahme der Geschäftsführung 

•  Unternehmerische Führungsaufgabe mit grossem Gestaltungs- und Handlungsspielraum sowie attraktiven Anstellungs-

bedingungen 

•  Wertschätzende Unternehmenskultur mit starkem Teamgedanken 

 
Möchten Sie die Zukunft eines erfolgreichen Unternehmens aktiv mitgestalten und Verantwortung übernehmen? 
Dann freuen uns auf Ihre Nachricht an careers@nellen.ch. Auf unsere Diskretion ist Verlass.  
 
Roger Nellen     Nicole Schmidt 
       Partnerin 
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